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MARIO FANDINO Director de marketing de Supratech

“La SGAE quiere convertirnos en sus
recaudadores” =

La empresa espafiola vendié en 2005 mas de medio millén de reproductores MP3, por los que en el
futuro tendra que pagar un canon a las sociedades gestoras de derechos

PABLO FERNANDEZ
ELPAIS.es - 17-07-2006 - 12:05

Supratech, fabricante de reproductores MP3 que mas unidades de pequefio tamafio vendio el afio
pasado en nuestro pais -mas de medio millén-, se opone a la imposicion de un canon en funcion de
la capacidad del dispositivo de grabacion, y critica la posicidn de las sociedades de gestion de
derechos de autor. “No deben perseguir a quien fabrica el soporte de grabacién, sino al que hace
mal uso de él. Podrian contratar a gente que persiga al delincuente, pero su objetivo no es ese, sino
convertirnos en sus recaudadores”, afirma su director de marketing, Mario Fandino.

La nueva Ley de Propiedad Intelectual establece que los fabricantes de dispositivos susceptibles de
ser utilizados para grabar contenidos protegidos por los derechos de autor paguen un canon a
sociedades como la SGAE. La cuantia y funcionamiento de esta tasa todavia no ha sido establecido,
pero entre los principales fabricantes existe el temor de que esta medida acabe lastrando sus
productos.

Mario Fandino, director de marketing y desarrollo de producto de Supratech, critica por ejemplo
la idea de que se imponga un canon cuya cuantia varie segun la capacidad de almacenamiento del
dispositivo. El problema de un sistema de este tipo radica en la rapida evolucién de este mercado.
"Imagine que en enero de 2005 se hubiera fijado un canon de 5 euros por cada medio Giga de
capacidad.

Un canon del 5% seria una barbaridad

En enero un reproductor de ese tipo costaba 99 euros, con lo que la tasa representaria el 5% de su
precio. Pero en abril se podia conseguir ya un dispositivo con el doble de capacidad por el mismo
precio, y actualmente hay marcas que venden MP3 de dos gigas por menos de 100 euros. En ellos
la tasa de 5 euros por medio gigabyte representaria ya el 20% del precio.

"En tan solo tres afios el valor del canon podria llegar a representar porcentualmente 64 veces lo
que se fijé en un principio”, afirma Fandino. Este afirma que lo ideal podria ser un canon fijado en
funcion del coste del producto que grava, y aunque no apuesta claramente por una cifra asegura
que una tasa de un 5% “seria una barbaridad”.

La memoria viaja en avion

El responsable de marketing Supratech afirma que esto es especialmente preocupante en un
mercado como el de los reproductores basados en memoria flash, en el que "los margenes son muy
pequefios". Hay empresas multinacionales o con un amplio catélogo de productos que podrian
aguantar, segtin Fandino, un tiempo sin repercutir el precio del canon a sus clientes, pues otras
divisiones de negocio compensarian ese coste. Pero para los productores mas pequefios no sera
facil.

El coste afadido que puede suponer la imposicién de un canon en funcion de la capacidad puede
comerse el beneficio del productor. Los reproductores de Supratech se fabrican en China, donde la
compafiia espafiola selecciona también los componentes para sus aparatos, empezando
normalmente por la carcasa. Segun Fandino en este tipo de dispositivo los consumidores basan su
decision de compra “en primer lugar en la capacidad, luego en el aspecto y las caracteristicas
técnicas”, por lo que elegir una buena carcasa es fundamental.

La memoria flash, su capacidad y precio, es también importante, pero los margenes son aqui muy
reducidos. El precio de este componente varia tan rdpidamente que los reproductores basados en

http://www.el pais.es/articul o/internet/ SGA E/quiere/convertirnos/recaudadores/el pportec/20060717€l pepunet_4/Tes/ (1 de 3)17/07/2006 16:20:59


http://www.elpais.es/solotexto/index.html
http://www.elpais.es/index.html
http://www.elpais.es/tecnologia.html
http://www.elpais.es/suplementos.html
http://www.elpais.es/diario/autonomias.html
http://www.elpais.es/vineta.html
http://www.elpais.es/diario/index.html
http://www.elpais.es/diario/index.html
http://www.elpais.es/index.html
http://www.elpais.es/loultimo/index.html
http://www.elpais.es/indice.html
http://www.elpais.es/lomas/index.html
http://www.elpais.es/clientes2/mipais/configuracion.html
http://www.elpais.es/archivo/buscador.html
http://mipais.elpais.es/mipais/micarpeta.html
http://www.elpais.es/clientes2/desconectar.html
http://www.elpais.es/clientes2/desconectar.html
http://www.elpais.es/index.html
http://www.elpais.es/tecnologia.html
javascript:AddClip('20060717elpepunet_4.Tes')

http://www.elpais.es/info_participacion.html?xref=20060717elpepunet_4&type=Tes&anchor=elpportec&d_date=20060717
http://www.elpais.es/info_utilidades.html?xref=20060717elpepunet_4&type=Tes&anchor=elpportec&d_date=20060717
http://www.elpais.es/articulo/internet/SGAE/quiere/convertirnos/recaudadores/elpportec/20060717elpepunet_4/Tes/?print=1
http://www.elpais.es/envios/enviar_noticia/index.html?xref=20060717elpepunet_4&type=Tes&anchor=elpportec&d_date=20060717
http://www.elpais.es/recomendar.html?xref=20060717elpepunet_4.Tes&anchor=elpportec
http://www.elpais.es/pop_corregir.html?title=%E2%80%9CLa%20SGAE%20quiere%20convertirnos%20en%20sus%20recaudadores%E2%80%9D
http://www.elpais.es/estadistica.html?xref=20060717elpepunet_4.Tes
http://www.elpais.es/solotexto/articulo.html?xref=20060717elpepunet_4&type=Tes&k=SGAE_quiere_convertirnos_recaudadores
https://ssl.prisacom.com/episa/venta_unitaria/login.html?xref=20060717elpepunet_4.Tes
javascript:MenosTxt();
javascript:IgualTxt();
javascript:MasTxt();

“La SGAE quiere convertirnos en sus recaudadores’ - ELPAIS.es - Tecnologia

memoria flash no se envian a Espafia por via maritima, sino a través del avidn, pues en el tiempo
que tarda un barco en llegar desde China el producto puede quedarse fuera de mercado si bajan los
precios, algo que se produce casi cada dia. La compray venta de componentes se fijan en délares,
una moneda cuyo cambio Supratech revisa tres veces al dia, segun Fandino.

Alcanzar los 600.000 MP3 vendidos

GFK, empresa que realiza un seguimiento de la evolucion de los mercados tecnolégicos en todo el
mundo, sefiala que en los nueve primeros meses de 2005 se vendieron en Espafia un total de
2.900.000 reproductores portatiles de MP3, entre los que utilizan memoria integrada, los de disco
duroy los de CD.

Apple es el lider indiscutible en el mercado de los reproductores con disco duro , seguido por
Creative y, ya a cierta distancia, por Philips. Pero en el mercado de reproductores basados en
memoria flash Supratech e Innovix se turnan en la cabeza. Se trata en este caso de un mercado
mas repartido, en el que estas dos empresas lideres venden sélo el 10% de las unidades. El
siguiente fabricante de la lista, Creative, tiene el 5% del mercado.

El afio pasado Supratech, empresa 100% espafiola creada en 2002, vendié 520.000 unidades de
reproductores de musica portatil, doblando la cifra de ventas de 2004 y situando a la compafiia
espafiola a la cabeza del sector. Para 2006, la compafiia espera alcanzar un crecimiento cercano al
23% (600.000 unidades).
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